


Acheteurs publics, nous avons besoin de vous !  



Un objectif partagé 



Un contrat gagnant - gagnant 



3 piliers  



Une démarche animée  



Réussir ensemble le SBA 

La Journée du Territoire 

Le prévisionnel des marchés  

Nourrir le lien avec le tissu d’entreprises 

ANTICIPATION 



Bonifier les conditions de trésorerie et allotir 

les marchés 

Faciliter et simplifier les démarche des entreprises  

  

Réussir ensemble le SBA 

ADAPTATION 



Réussir ensemble le SBA 

La mise en place des comités experts 

Recourir au droit de préférence   

Soutenir le développement durable   

Stimuler l'innovation   

ANCRAGE TERRITORIAL 



La matrice des bonnes pratiques  



La matrice des bonnes pratiques  



La matrice des bonnes pratiques  



La matrice des bonnes pratiques  

Cette matrice de bonnes pratiques couvre les 

3 piliers du SBA : Anticipation, Adaptation et 

Ancrage territorial. 
 
 

Elle permet de suivre la mise en œuvre des engagements pris 

dans le cadre du SBA, d'en mesurer les effets sur les 

entreprises, et de mesurer notre capacité collective à réaliser le 

bilan de notre démarche pour identifier des voies d'amélioration. 



La matrice des bonnes pratiques  



LES 10 POINTS CLES POUR REUSSIR SON SBA  

Nommez un référent SBA au sein de votre organisation  

pour assurer une animation efficace de votre SBA. 

 

Définissez vos besoins annuels d'achats  

et communiquez les aux entreprises en début d'année. 

 

Organisez une Journée du territoire 

 pour renforcer votre relation avec les entreprises locales. 

 

Organisez des comités experts dans chacune de vos familles 

d'achats, pour identifier les leviers permettant de maximiser la 

participation des compétences locales. 

 

Adaptez vos procédures d'achat  

pour faciliter la candidature des entreprises. 

 

2 

3 

4 

1 

5 



Bonifiez les conditions de trésorerie des entreprises. 

 
 

Dimensionnez vos marchés  

pour permettre à un maximum d'entreprises locales d'y 

répondre. 

 

Soutenez l'innovation locale à travers votre politique d'achat. 

 
 

Favorisez l'insertion et l'emploi à travers l'exécution de vos 

marchés. 

 

Favorisez l'Ancrage territorial  

en intégrant les clauses du développement durable. 
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LES 10 POINTS CLES POUR REUSSIR SON SBA  


